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Le commercial

Le marketing
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Developper le
chiffre d'affaires



Commercial

Equipes de vente, télévente et accuell clients.

Stratégie :
organisation et
ciblage.

Accompagnement a la mise en
oceuvre
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MAPSEILLE
Les permanences INI » JATION

Support de présentation de I'offre

Les outils d’aide a la vente

La préparation de rendez-vous

La préparation d’'une négociation a fort enjeux
L'analyse d'un grand compte

Le débriefing de rendez-vous

L'élaboration d'une proposition ; I'enfrainement G
sa présentation

La mise au point d’'un tableau de bord
L'analyse du tableau de bord
La préparation d'un salon professionnel
L'optimisation de I'organisation

Le dernier jeudi de chaque mois
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